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AGENDA 

 Skuteczna strategia eksportowa gwarantem sukcesu na rynkach międzynarodowych"
Miejsce: Centrum Transferu Technologii Politechnika Krakowska

„Sala Spacerniak”, ul. Warszawska 24, 31-155 Kraków

Data: 06.10.2017 r.  godz. 8:45 - 15:00

	8:45 - 9:00

	Rejestracja uczestników

	9:00 - 9:45
	Przedstawienie informacji na temat konkursu RPO WM Poddziałanie 3.3.2 Aktywność międzynarodowa małopolskich MSP

• Warunki ubiegania się o środki,
• Zakres wsparcia, 
• Zasady kwalifikowalności



	9:45 - 11:00
	Eksport jako możliwości rozwoju Twojej firmy

• Analiza pozycji konkurencyjnej Twojej firmy oraz jej możliwości eksportowych
• Wyznaczanie celów eksportowych na poszczególnych rynkach docelowych

Które rynki eksportowe wybrać? Metody wyboru rynków zagranicznych

• Jak skutecznie zbadać otoczenie biznesowe przedsiębiorstwa na rynkach docelowych

• Analiza konkurencji firmy i jej produktu na wybranych rynkach eksportowych


	
11:00 - 11:15

	
Przerwa kawowa


	11:15 - 13:30

	Skuteczna strategia eksportowa na rynkach zagranicznych

• Adaptacja produktu do wymogów wskazanych rynków zagranicznych 
              - Dostosowanie produktu do potrzeb rynku
- Budowa wartości dla klientów międzynarodowych

- Budowa oferty dla partnerów zagranicznych

- Wybór strategii produktowej na różne rynki

• Cena eksportowa, czyli jak dobrać cenę do rynku docelowego

- Wybór strategii cenowej na rynki zagraniczne

- Metody wyznaczania korzyści cenowej dla nabywcy oraz dystrybutora na rynkach zagranicznych

- Możliwość w zakresie polityki rabatowej

• Eksport pośredni vs. Eksport bezpośredni – jak wybrać najefektywniejsze rozwiązanie na danym rynku zagranicznym

• Praktyczne porady w zakresie strategii dystrybucji na wybranych rynkach 

• Jak wybrać dystrybutora?

• Wyznaczanie zadań dla dystrybutora?

• Sprawdzenie potencjału zagranicznego dystrybutora

- Strategie komunikacji i promocji na rynkach zagranicznych

• Działania w kierunku zdobycia zagranicznego kontrahenta

• Komunikacja z zagranicznym dystrybutorem, na przykładzie wybranych rynków

	
13:30 - 14:00

	Wybór działań taktycznych służących realizacji strategii eksportowej
Budżet i harmonogram wdrażania strategii eksportowej

	14:00 - 15:00
	Wskazówki jak wypełnić wniosek aplikacyjny wraz z załącznikami 
Rady Eksperta oceniającego. Pytania i odpowiedzi 
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Nsparcie dia biznesu wzesiegu rekd
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