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Anna Pronczuk-Omiotek — ekspertka w obszarze
sztucznej inteligencji w marketingu i sprzedazy.
Znana w internecie jako Anna PRO, bo uczy, jak
robi¢ PROfesjonalny marketing, ktéry wspierajg
sprzedaz. Z Anng wspétpracowato juz ponad 450
firm: od startupéw po globalne marki, takie jak
Mercedes-Benz, Santander, General Electric,
Medicover, Allegro, Otodom czy T-mobile.

Jest przedsigbiorcg, certyfikowanym trenerem i
mowca. Od 15 lat pomaga firmom zwiekszaé
wyniki dzigki nowym technologiom.

Wspottworzy dwie firmy:

[0 SalesYY.com — doradztwo we wdrazaniu Al w
sprzedazy i marketingu,

[0 Web Amigos — software house tworzacy
rozwigzania Al, frontend i backend.

Anna pracuje z kadra zarzadzajgca, kierownikami i specjalistami. Prowadzi warsztaty, szkolenia i
prelekcje na konferencjach, szkolenia wewnetrzne dla korporacji oraz matych i srednich firm, a takze
zajecia na studiach MBA i podyplomowych, m.in. na AGH i Akademii Leona Kozminskiego.

Wystepuje w jezyku polskim i angielskim na scenach w Polsce, Hiszpanii i USA, m.in. na
infoShare, DevOXX, | Love Marketing & Technology oraz ICERI. W 2024 roku zdobyta 1. miejsce na
,»1 Love Marketing & Technology” za innowacyjng prezentacje o wykorzystaniu Al do klonowania
gtosu i tworzenia avataréw w marketingu, sprzedazy i obstudze klienta.

Prowadzi warsztaty, szkolenia i konsultacje w trzech obszarach:

1. Al w marketingu i sprzedazy
EBudowanie Asystentow Al i Agentéw Al (Copilot / Chat GPT / Gemini) - warsztaty szyte na
miare konkretnych dziatéw
ENarzedzia Gen Al, np. Chat GPT i Copilot w celu obnizania kosztéw marketingu i
podnoszenia efektywnosci sprzedazy
EAvatary Al i narzedzia Al do wideo dla HR i marketingu, HR i komunikacji na rynkach
miedzynarodowych

2, Strategia marketingu i sprzedazy
Projektowanie od A do Z strategii marketingowo-sprzedazowej potaczonej z celami
biznesowymi Twojej firmy
Strategiczny rozwdj kanatéw wideo marketingowy, w tym YouTube dla B2B
LinkedIn jako strategiczny kanat w B2B

3. Wystapienia publiczne, w tym:
Wewnetrzna sprzedaz projektu do kierownictwa



Skuteczna komunikacja w zespole i klientami
Techniki negocjacji i ekonomia behawioralna
Storytelling i storytelling danych

Na LinkedIn obserwuje jg ponad 13 000 oséb, a jej kanat YouTube ,Anna PRO” $ledzi 6 000
subskrybentéw i odwiedza ponad 15 000 oséb miesiecznie — dzieki czemu w 2024 roku znalazi sie
w TOP 10 kanatéw w Polsce w kategorii “Marketing i Biznes”.

Linki:

www.AnnaPRO.pl

https://aiwmsp.pl

www.SalesYY.com

https://www.linkedin.com/in/annapronczuk

https://www.youtube.com/c/AnnaPRO

https://www.facebook.com/AnnaPronczukOmiotek

https://www.instagram.com/annapronczuk

https://x.com/AnnaPronczuk

Chcesz szybko wdrozy¢ Al w marketingu i sprzedazy swojej firmy? Zarezerwuj indywidualng
konsultacje i zacznij dziata¢ od razu: https://meet.annapro.pl/
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