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Jak efektywnie 
uczestniczyć 
w spotkaniach 
brokerskich.

Przygotowanie 
profilu
i matchmaking.

Kraków, 21.03.2024 r.



Jak przygotować dobry 
profil? – czytamy instrukcję
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Po angielsku

Zdjęcie

Dobry profil organizacji, jeśli więcej uczestników z jednej organizacji 
– warto przygotować jeden profil uczelni  - ważne: taka sama 

nazwa/logo. Można wklejać linki.

Najważniejsze – cooperation profile/marketplace – musi być 
znaczący - „meaningful”



Jak przygotować dobry 
profil? – Cooperation profile
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Marketplace powinno być ściśle powiązane z 

tematami projektowymi, najistotniejsze – ID 

tematu, co oferujemy, czego oczekujemy od 

przyszłych partnerów, jeśli poszukujemy 

konsorcjantów do projektu, który chcemy 

koordynować.

Zwykle można załączać zdjęcia a nawet filmy 

– jeśli chcemy się pochwalić 

dotychczasowymi sukcesami, przedstawić 

infrastrukturę, którą dysponujemy, zespół 

itd.



Jak przygotować dobry profil 
organizacji – przykłady 
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VS:

Możesz pisać niedużo, 
ale informacje powinny być istotne dla 

Twojego profilu



Jak przygotować dobry profil 
– przykłady 

5

VS:



Jak przygotować dobry profil 
– przykłady 
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Jak przygotować dobry profil 
– przykłady 
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Jak przygotować dobry profil 
– przykłady 
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Marketplace: 

😊



Aktywacja profilu
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Trzeba zaglądać do profilu, sprawdzać pocztę – kto 
pierwszy, ten lepszy.

Warto skontaktować się bezpośrednio z osobą, 
która pisze do nas przez system b2match, 
zwłaszcza, jeśli nie rozumiemy oczekiwań.

Po aktywacji również zaglądamy na profil, 
sprawdzamy pocztę.



K2 - Informacja wewnętrzna (Internal)

Spotkanie brokerskie face2face - online lub stacjonarnie 
- jak się przygotować
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Umawianie spotkań

• Śledzimy kalendarz brokerydżu – umawianie 
spotkań jest możliwe tylko w ściśle określonych 
ramach czasowych.

• W większości przypadków obowiązuje zasada –
kto pierwszy, ten lepszy, ograniczenia co do czasu 
i miejsca.

• Jeśli ktoś zaprasza nas na spotkanie – powinniśmy 
przejrzeć profil, zapoznać się z organizacją, która 
nas zaprasza, jeśli my umawiamy z kimś spotkanie 
– podobnie.

• Musimy wiedzieć, dlaczego chcemy się spotkać 
jeśli chcemy pozostawić pozytywne wrażenie.

11



Organizacja wydarzenia
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Spotkanie brokerskie onsite 
– jak to wygląda?
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Czas spotkania to przeważnie 15-
20 min, w tym: 

• 18 min – rozmowa.  

• 2 minuty na zmianę stołu  z odpowiednim 
numerem.

• Jeżeli osoba się nie pojawia/ lub nie masz 
umówionych spotkań: podejdź do meeting 
points celem znalezienia rozmówcy ad hoc

• W meeting points/recepcji informacje o 
tym, kto się nie pojawił, kto poszukuje 
partnerów do rozmowy.



Spotkanie brokerskie –
ważne zasady
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Musimy przestrzegać 
limitu czasowego

Co mieć ze sobą?

• wizytówki

• folder, notatnik, laptop –
prezentacja (?)

W miarę możliwości -
wcześniej przygotować 

pytania

Spotkania nie polegają na 
tym, że dwie osoby 

prezentują się jedna po 
drugiej, a następnie 

odchodzą do następnego 
stołu - rozmawiamy

Spotkanie powinno być 
sprofilowane pod 

Twojego rozmówcę 
(RO/SME/inne)

Po spotkaniu pamiętaj o 
szybkim follow-up



Gdzie jeszcze można szukać partnerów:
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https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/

https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/


Nadchodzące spotkania brokerskie   

STACJONARNIE i ONLINE:

Circular Bio-based Europe Joint Undertaking (CBE JU)

Info Day 23.04.2024 r. + online (b2match)

https://www.b2match.com/e/cbeju-2024/sign-up

ONLINE:

Horizon Europe Missions Brokerage event 2024

PRAWDOPODBNIE – POŁOWA MAJA 2024 r.

– sesja plenarna i 2 pełne dni spotkań (16 h).

Link dostępny wkrótce (kpk.gov.pl)
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https://www.b2match.com/e/cbeju-2024/sign-up
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Adrianna Pawlik

M: +48 515061514

adrianna.pawlik@ncbr.gov.pl

Bożena Podlaska

M: +48 508101009

bozena.podlaska@ncbr.gov.pl

Zapraszamy do kontaktu!
(także w odniesieniu do tworzenia profilu na 

portalu b2match)

mailto:bozena.podlaska@kpk.gov.pl
mailto:bozena.podlaska@kpk.gov.pl
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